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NEUES AUS HANDWERK, WIRTSC

Schon bei der Firmengriindung
im Jahre 1998, seinerzeit wurden
die ,solar systeme* ins Leben ge-
rufen, handelte Josef Mittermeier
nach seinem Motto: , Es ist So-
larzeit“! In diesen Jahren des Be-
stands konnten nicht nur die
Umsiitze auf dem Photovoltaik-
Sektor gewaltig gesteigert, son-
dern eben auch das Know-how
und damit der Vorsprung auf
dem Markt immer weiter ver-
groRert werden. Da ist es nur all-
zu selbstverstandlich, dass sich
Mittermeier mit seinen vielfalti-
gen Angeboten zum Thema So-
lar auch mit einem Stand auf der
HIntersolar” présentiert, die vom
12. — 14. Juni als grofte Fach-
messe auf dem Riemer Messe-
geldnde in Miinchen wieder et-
wa 50.000 Besucher anziehen
diirfte. Nicht nur als reine Aus-

Das Foto zeig Firmeninhaber Josef Mittermeier (Mitte) im
Kundengesprich auf der ,IFH"-Messe in Niirnberg

stellung fiir Fachbesucher, denn
am letzten Tag steht die Messe
mit den Ausstellungsbereichen
Photovoltaik, Solar-thermie und
Solares Bauen auch der interes-
sierten Allgemeinheit offen. Die
Grainauer Firma mauserte sich
mittlerweile zu einem der groi-
ten Solarfachhéndler in Bayern.
Damit aber nicht genug. Was vie-
len -zumindest bis heute unbe-
kannt gewesen sein diirfte ist die
Tatsache, dass mit der Neugriin-
dung des , Ablegers® ,jms — Solar
Handel gmbH" Josef Mittermei-
er im vergangenen Jahr einen
weiteren innovativen Schritt
wagte, Mit dem kiinftigen
GroRhandel verfolgt der mittel-
stindische Familienbetrieb nun-
mehr konsequent seine Fir-
menstrategie, die auf gut 10 Jahre
Erfahrung und Kompetenz ba-
siert. Somit entschloss sich Mit-
termeier als logische Folgerung
dieses  technisch-logistischen
Vorsprungs, auch andere an dem
Erfolg teilhaben zu lassen und
die Mittermeier-Firmengruppe
mit seinem Elektro-Fachhandel,
den ,Solar-Systemen um einen
FachgroRhandel fiir Solartech-
nik zu erweitern. Damit betreut
Mittermeier mittlerweile Hénd-
ler und Installationsfachbetriebe
in ganz Deutschland und Euro-
pa. Neben einer sicheren Liefe-
rung — jms Solar Handel verfiigt

Fa. Mittermeier jetzt auch
im Solar-GrofShandel tatig

fervertrige mit Modulherstellern
— konnen somit Partnerfirmen je-
derzeit auf ein vorher fiir Regel-
lieferungen festgelegtes Modul-

kontingent zugreifen. Eine siche- |

re Planung, Kosten-Kalkulation
und eine zuverldssige Ausliefe-

rung der Lieferanten durch |

langjahrige und erprobte Ge-
schiftsbeziehungen sind weitere

Vorteile fiir die Partner. Dass der
Handel mit Solarenergie-Kom-

ponenten eine Wachstumsbran-

che ist, ldsst sich aufgrund der |

Steigerungsraten leicht ausma- |

len. So sieht auch Mittermeier

noch viel Potenzial: ,,Wir sehen ?
gute Chancen fiir den weltweiten

Handel. In Europa zéhlen gera-
de Betriebe aus Osterreich, Spa-
nien und Belgien mittlerweile zu
meinen Kunden.®

Dabei werden jene Geschaft-
spartner nicht nur mit Marken-
modulen fiir Anlagen versorgt,
um erfolgreich titig zu sein
gehort auch das Marketing und
die Unterstiitzung bei Fachmes-
sen dazu. ,Unsere Partner be-
kommen somit ein komplettes
Werbepaket an die Hand, um
sich so am Markt zu behaupten®,
erginzt der Firmenchef. Somit
baut der Grainauer GroRhandel
kiinftig ganz auf seine Erfahrung
und Flexibilitdt — nach dem Slo-
gan: Zusammen holen wir die
Engerie vom Himmel — werden
sie unser Partner!

iiber langfristige weltweite Lie-  si !




